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Mathieu Foirest

238, route de Coucouse
Tartas 40400

Tel : 06.78.54.54.51

	
	
	TECHNICO – COMMERCIAL
BOIS & DERIVES
	
	

	Atouts

	
	
	
	Objectifs


	- Responsable        - Autonome
- Compétiteur        - Organisé
- Sens du contact

	
	Gérer une clientèle de professionnelles et/ou de particuliers.


DOMAINE DE COMPÉTENCES

Techniques

Connaissances des caractéristiques des produits bois et dérivés du bois.
      
      Commerciales
(  Prospecter, développer, fidéliser et conseiller une clientèle diversifiée.
(  Aptitude à la négociation.
Informatiques 
Maîtrise des logiciels Word – Excel – PowerPoint – Publisher et Internet.
EXPÉRIENCE PROFESSIONNELLE
-    02/2005 – 03/2005  
Technico–commercial / Stagiaire




Rétitech (St Paul les Dax)
Commercialisation d’un produit concept, étude de positionnement, prospection de négociants, calcul du prix de revient, création d’une plaquette publicitaire.
-    06/2004 – 07/2004     Technico-commercial / Stagiaire




Les Scieries d’Aquitaine (St Perdon)
Promotion de deux nouvelles gammes de produits (parquets, bardages), réalisation d’un fichier-clients ciblé, envoi d’un mailing.

-    11/2005 – 05/2006     Vendeur-conseils / Magasinier


Point P (Mont de Marsan puis Rion des Landes)

-    06/2006 – 09/2006     Diverses missions d’intérims dans le secteur du bâtiment.
-    10/2006 – 04/2007   
Attaché Technico-commercial
Bâtiland Bagnères Bois (Cestas)
FORMATION
-    2004 – 2005
BTS Technico – commercial (BAC + 2)

Marketing, gestion, étude de cas et techniques industrielles du bois.
-    2002 - 2003
STI Bois (BAC)

Sciences et Technologies Industrielles option bois.
CENTRE D’INTÉRÊTS






AUTRES INFORMATIONS

Informatique, musique, sports d’équipe.



Permis B, véhiculé et mobile.

